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Upplatingartíðir:

Mánadag – hósdag kl. 10.00 – 18.00
Fríggjadag  kl. 10.00 – 17.00 

Nýggja telefonnummarið hjá
Landsbókasavninum er 356500.

landsbókasavnið letur uppaftur
Mánadagin 22. februar letur landsbókasavnið uppaftur.

FØROYA LANDSBÓKASAVN

Føroya landsbókasavn er tjóðbókasavn føroyinga og savnar inn, skipar, 
varðveitir og breiðir út vitan um føroysk viðurskifti. Bókasavnið gevur  
almenninginum atgongd til kunningar tilfeingi savnsins, ið umframt bøkur 
og tíðarrit eisini fevnir um m.a  elektroniskar kunningartænastur, dátu­
grunnar og internet.

Víkarvegur 33 · 340 Kvívík
Tlf. 72 18 90 / 21 16 77
T-postur:  4ever@email.fo

4ever
Mikudag frá ...... kl. 15.30 - 20.00
Leygardag ......... kl. 10.00 - 16.00
Annars er opið eftir avtalu

Vøra nógv 
niðursett

www.4ever.fo

-50%
Taskur & smúkkur

Útsølan er byrjað 

W W W. W U E R T H . D K

Würth Danmark A/S er Danmarks største salgsorganisation og er markedsførende inden for salg af 
befæstelsesmaterialer og værktøj. Vi er flere end 500 dedikerede medarbejdere i Danmark og flere 
end 65.000 på verdensplan.

Vi søger en resultatorienteret sælger til vores kunder inden for 
metal/el divisionen på Færøerne

HAR DU LYST TIL EN SÆLGERKARRIERE? 

Ansøgningsfrist: tirsdag den 11. marts 2010

Hvad kan vi tilbyde?
• En afvekslende og selvstændig hverdag i en 

professionel og vækstorienteret virksomhed
• En grundig introduktion og oplæring
• En løbende praktisk orienteret uddannelse, 

hvor du udvikler dig som sælger
• Et udfordrende job, hvor din egen indsats er 

afgørende for din succes
• Fast løn med provisionsordning og pension

Vil du vide mere?
Du er meget velkommen til at kontakte  Claus 
Christensen på tel. 22 50 17 , hvis du vil vide 
mere om jobbet.

Lyder det som dit nye job?
– så besøg os på www.wuerth.dk, og gå ind 
under ”Job hos Würth”, hvorfra du kan sende 
os din ansøgning elektronisk. Vi glæder os til 
at høre fra dig!

Du får med reference til regionschefen ansvaret 
for salg af vores produkter og koncepter til så-
vel eksisterende som nye kunder i ovennævnte 
distrikt. Kunderne du skal besøge er maskin-  

 

Hvad går jobbet ud på?
• Udvikle samarbejdet med eksisterende kunder
• Besøge nye potentielle kunder og præsentere 

dem for Würth
• Forberede og planlægge din arbejdsdag 

selvstændigt
• Sparre med dine sælgerkolleger

Hvem er du?
• Du er energisk, resultatorienteret og vedhol-

dende
• Du er tillidsvækkende, hvilket gør dig

 

i

 

stand

 

til at udvikle varige kunderelationer
• Du har evt. en håndværkerbaggrund

 

eller

 

andet kendskab til branchen, men frem

 

for

 

alt har du lyst til at beskæftige dig med

 

opsø-
gende salg

    

værksteder, VVS/EL-montører o.l.

Samtalerne vil foregå på dansk, da dit dansk 
sikkert er bedre end vores færøske!

Vi afholder samtaler onsdag og torsdag 
den 24. og 25. marts 2010 i Tórshavn.


